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Licence

L’auteur s’est efforcé d’être aussi précis et complet que possible lors de la création de cet ou-
vrage, malgré ceci, il ne peut en aucun cas garantir ou représenter l’exactitude de son contenu 
dû à l’évolution et à la mutation rapide et constante d’Internet.

Bien que tout ait été fait afin de vérifier ces informations, l’auteur n’assume aucune responsa-
bilité concernant des erreurs, des omissions, d’une interprétation ou d’une compréhension 
contraire du sujet développé. Toutes formes d’offenses éventuellement ressenties par des per-
sonnes, peuples ou organisations seraient purement involontaires.

Dans les livres pratiques de Conseil, comme dans toute autre chose, il n’est fait aucune garan-
tie de revenu. Les lecteurs sont avertis et doivent faire appel à leur propre jugement à propos 
de leurs propres capacités à agir en conséquence.

Ce livre n’est pas destiné à l’utilisation en tant que source légale en droits des affaires, de 
comptabilité ou de conseil financiers. Les lecteurs sont invités à faire appel à des services pro-
fessionnels compétents en matière de législation, droit des affaires, comptabilité ou dans le 
conseil financier. 

Copyright

Ce livre est protégé par copyright. Vous ne pouvez en aucun cas le modifier, le copier ou vous 
en inspirer. Toute reproduction même partielle est interdite. 

Copyright Dépôt N°00043618.

Vous pouvez diffuser ce rapport librement  et GRATUITEMENT, à condition de pas le modifier 
ou l'altérer.

Vous n'avez aucun droit de revente de ce rapport ! Si vous souhaitez  utiliser ce rapport à des 
fins mercantiles, vous pouvez le faire en devenant membre du  Cercle des Droits de Label Pri-
vé.

Pour toute question, , vous pouvez me contacter à cette adresse : support@droits-de-label-
prive.com

Amicalement,

Didier Brockly
Éditeur Internet et Infopreneur
Initiateur du Cercle des Droits de Label Privé

Vous pouvez imprimer ce guide si cela vous en facilite la 
lecture, mais pensez aussi à la nature et à notre 

environnement.

Crédit photo – l’image servant pour les graphiques est de MG 10 

Copyright 2011 -  Le Cercle DLP - Tous droits réservés 2

http://droits-de-label-prive.com/x.php?a=r&id=44839_2283
http://droits-de-label-prive.com/x.php?a=r&id=44839_2283
http://droits-de-label-prive.com/x.php?a=r&id=44839_2283
http://lecercledlp.com/
mailto:support@droits-de-label-prive.com
mailto:support@droits-de-label-prive.com
mailto:support@droits-de-label-prive.com?subject=Absence%20de%20licence%20dans%20le%20rapport%20%22Les%20Cl%C3%A9s%20de%20Votre%20r%C3%A9ussite%22
http://mg10.deviantart.com/art/crown-164030873?q=boost%3Apopular%20in%3Adesigns%20crown&qo=48


Sommaire

Licence.................................................................................2

Sommaire..............................................................................3

Introduction...........................................................................5

PARTIE 1 étapes préliminaires.....................................................7

Où trouver les clients potentiels ?.............................................8

Où trouver les produits ?........................................................10

Comment devenir un affilié ?..................................................13

Choisissez votre offre............................................................16

PARTIE 2 votre système de promotion........................................20

Mettre en place votre système de promotion.............................21

1 — Un compte d'hébergement...............................................25

2 — Un nom de domaine........................................................27

3 – Un éditeur HTML..............................................................28

4 – Trois pages Web..............................................................29

5 — Un autorépondeur...........................................................32

6 – Un logiciel FTP.................................................................34

7 – Un ebook gratuit.............................................................35

PARTIE 3 écrire votre critique....................................................37

Les structures possibles.........................................................38

Quels éléments composent une critique ?.................................41

Copyright 2011 -  Le Cercle DLP - Tous droits réservés 3

http://droits-de-label-prive.com/x.php?a=r&id=44839_2283


Le bonus – un puissant allié....................................................46

Donner de l’impact à votre critique..........................................48

Pensez au référencement.......................................................50

Mettre en ligne votre critique..................................................53

PARTIE 4 attirer du trafic..........................................................56

Introduction.........................................................................57

Le marketing par article.........................................................58

Les sites Web 2.0..................................................................60

Le choix des mots clés...........................................................62

Votre plan d’attaque..............................................................64

Une note rapide....................................................................65

Conclusion...........................................................................66

Copyright 2011 -  Le Cercle DLP - Tous droits réservés 4

http://droits-de-label-prive.com/x.php?a=r&id=44839_2283


Introduction

Lorsqu’une personne se lance sur Internet, elle débute généralement 
par  l’affiliation.  La  raison  est  simple,  vous  pouvez  commencer  à 
gagner de l’argent :

• Sans créer le moindre produit.

• Sans avoir de site.

• Sans réaliser le service après-vente.

• Quelques minutes après votre prise de décision.

Le principe de l’affiliation.
Vous gagnez de l’argent en amenant les clients potentiels sur les sites 
des vendeurs. Quand ils achètent, vous obtenez un pourcentage du 
prix de vente appelé commission. 

Si une personne achète un produit à 50 € et que la commission est de 
50 %, vous gagnerez 25 € par vente.

Votre  objectif  n’est  pas  de  vendre  le  produit,  mais  seulement 
d'amener  les  bonnes  personnes  vers  les  bons  produits.  Ceux 
répondant à leurs attentes.  

Les avantages de l’affiliation.
Sachant  que  vous  pouvez  promouvoir  un  produit  gratuitement  ou 
avec quelques euros, Internet est l'endroit idéal pour démarrer une 
entreprise.

• Pas de loyer.

• Pas de salariés à payer.

• Une activité qui tourne 24 h/24 et 7 j/7.
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Avec les conseils de ce guide, vous obtiendrez rapidement un revenu 
passif. 

Si vous avez déjà un travail à temps plein, vous pourrez arrondir vos 
fins de mois. Lorsque vous aurez mis plusieurs systèmes en place, 
vous  profiterez  de  vos  journées  tandis  que  l’argent  arrivera 
directement sur votre compte bancaire.

Avant de penser aux différentes manières de dépenser votre argent, 
il faut déjà vous mettre au travail, alors c’est parti !
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PARTIE 1 
ÉTAPES PRÉLIMINAIRES
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Où trouver les 
clients potentiels ?

Trouver des produits intéressants n’est qu’une partie du travail. Le 
plus important est de trouver les acheteurs.

S’il y a des acheteurs, alors vous trouverez des produits !

On peut classer les acheteurs en deux groupes :

• Les acheteurs désespérés. Ils ont un problème et ils ont besoin 
d’une  solution  MAINTENANT.  Il  suffit  de  prendre  quelques 
exemples  dans  la  vie  courante :  une  voiture  en  panne,  le 
réfrigérateur qui ne fonctionne plus… Ces personnes sont à la 
recherche  d’une  solution  le  plus  rapidement  possible  et  leur 
carte de crédit n’est jamais très loin de leurs mains.

• Le deuxième groupe correspond aux passionnés. Ils sont fans 
d’une marque et ils achètent tous les produits. C’est peut-être 
votre  cas  et  vous  ne serez  pas  le  seul.  Il  suffit  de  prendre 
l’exemple d’Apple.

Ces deux groupes de personnes se rassemblent en différentes niches, 
mais  elles  ne  se  valent  pas  toutes.  Certaines  sont  peu 
concurrentielles  et  rentables,  d’autres  sont  très  concurrentielles  et 
peu rentables.
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Votre objectif est de trouver les niches où les personnes sont prêtes à 
dépenser de l’argent.

Où trouver ces personnes ?
Il existe différents sites pour réaliser des recherches, mais le premier 
conseil est de garder vos yeux et vos oreilles bien ouverts ! 

• Quels sont les objets indispensables à vos proches ?

• Quels sujets font l’actualité à la télévision, dans les journaux ?

En  fait,  une  méthode  efficace  pour  trouver  les  acheteurs  est  de 
connaître les produits à la mode et les valeurs sûres.

Voici différents sites indiquant les meilleures ventes :

• Ebay > http://product-index.ebay.fr/be  s  t_selling_1.html   

• Amazon livres > http://www.  a  mazon.fr/gp/bestsellers/books   

• Amazon meilleures ventes > 
http://www.amazon.f  r  /gp/bestsellers/   

• Clickbank > http://www.  c  lickbank.com/marketplace.htm  

• 1TPE > http://www.1tpe.co  m  /shop.php  
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Où trouver les 
produits ?

Vous  pouvez  réaliser  la  promotion  de  produits  virtuels  (ebook, 
vidéo…), de produits physiques (livre, jeux vidéos…) ou de services.

Suivant le type de produits,  vous pouvez rechercher sur différents 
sites.

Un produit virtuel.
Ces sites proposent aux vendeurs d’ajouter leur produit. Il y a un 
programme d’affiliation incorporé permettant de réaliser la promotion 
de chaque produit.

• http://www.clickbank.com/index.html  

• http://www.1tpe.com  

• http://www.paykoo.com  

Vous aurez à disposition des centaines de produits présents dans une 
dizaine de marchés.

Pour les achats impulsifs, un produit virtuel est parfait. Les acheteurs 
peuvent télécharger le produit et l’utiliser immédiatement après leur 
achat. Dans le cas d’un produit physique, il faut attendre 4-5 jours 
voire plusieurs semaines.

Un produit physique.
Les  affiliés  ne  pensent  pas  toujours  à  promouvoir  un  produit 
physique. La commission, il est vrai, est généralement inférieure (10 
– 20 %), mais les internautes achètent plus facilement un livre papier 
qu’un livre numérique (même si les mentalités évoluent).

Pour une même niche, il serait intéressant de tester la promotion d’un 
produit physique et d’un produit virtuel.
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Voici deux sites vous permettant de devenir affilié :

• https://partenaires.amazon.fr  

• https://www.eba  y  partnernetwork.com  

Un service.
Dernière possibilité et non des moindres.

Aujourd’hui, les services ont envahi notre quotidien et vous pouvez 
en profiter pour gagner de l’argent.

Il  suffit  de  savoir  les  trouver.  Voici  un  site  regroupant  plusieurs 
plateformes :

http://www.rentabilisez.com/services/platefor  m  e_affiliation.html  

Voici l’exemple d’une campagne d’un site de rencontres :

Vous  gagnez  6 €  dès  qu’une  personne  remplit  le  formulaire  ci-
dessous :
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C’est  ici  la fin du premier chapitre de ce Guide, pour découvrir  la 
suite, je vous invite, dès maintenant, à cliquer ICI afin de découvrir 
le Guide Complet.

À tout de suite !

Amicalement,

Didier Brockly
Éditeur Internet et Infopreneur
Initiateur du Cercle des Droits de Label Privé
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À Découvrir 
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BONUS

Recevez ces 3 Guides Gratuitement     :  

Cliquez sur ce lien pour découvrir cette offre fabuleuse, qui est entièrement gratuite :
http://droits-de-label-prive.com/
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